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华润双鹤药业股份有限公司 

2016 年半年度业绩说明会会议纪要 

 

 

 

一、会议召开时间：2016 年 8 月 16 日(星期二)上午 10:00—11:40  

二、会议召开地点：公司 311 会议室 

三、会议召开方式：现场方式 

四、公司出席高管人员： 

董事、总裁李昕先生 

董事、董事会秘书及副总裁范彦喜先生 

五、会议纪要： 

公司董事、董事会秘书及副总裁范彦喜先生宣布会议开始，并

向投资者介绍与会人员。公司概括向投资者介绍了 2016 年半年度经

营情况及财务状况。 

2016 年上半年公司实现主营业务收入 27.9 亿元，同比增长

10.97%，实现净利润(归属母公司)4.3 亿元，同比增长 5.58%。 

会上，公司高管人员与投资者围绕公司发展有关情况和问题做

了交流，具体情况如下： 

一、公司经营目标及计划 

问：请介绍一下公司未来发展规划？ 

答：目前，华润双鹤“十三五”战略规划初步形成，明确了公司 2016

年至 2020 年的发展方向。 
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业务发展规划： 

公司在现有四大领域基础之上，重点发展非输液业务，高度关注

高成长领域，逐步进入精神/神经、麻醉镇痛和呼吸等领域，兼顾广度

与深度的平衡，整体形成“1+1+6”的业务布局，即：慢病普药平台、跨

科室的输液业务平台以及专科业务领域(心脑血管、儿科、肾病、精神

/神经、麻醉镇痛和呼吸等)，三大业务间形成良好的承接和协同效应。 

问：公司下半年工作计划重点是什么？ 

答：公司下半年将围绕年度提出的打造三大业务平台、丰富产品

获得、加强并购、提升质量四项重点业务主题开展工作，同时开展战

略落地、优化组织结构、推进精益管理、加强人才建设四项管理主题，

实现能力与业绩的同步成长。 

二、公司重点工作完成情况 

问：请介绍公司慢病普药业务以及专科业务上半年完成情况？ 

答：公司加快慢病省区平台建设，将慢病平台下沉至区域，启动

5 个核心省区推进终端、市场省区一体化管理，提高一体化战斗单元

的运营能力；强化专科业务“学术代理”模式，通过终端流向管理和

对代理商的学术帮扶实现精细化管理；上半年慢病业务与专科业务合

计收入占整体营业收入比例达 60%以上。 

慢病普药业务(考虑并购因素)收入同比增长 31.4%。慢病业务中

降压产品 0 号受益于渠道与终端持续优化以及低价药政策红利，同比

增长 4.2%；压氏达受执行新标影响，销售持续增长，收入同比增长

9.7%；胞磷胆碱片增长 15%左右。慢病业务中降糖产品糖适平终端下

沉后基层和零售终端发力，同比增长 4.2%。慢病业务中降脂产品匹
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伐他汀继续保持快速增长，同比增长 74.1%，半年度收入过亿。 

专科业务中儿科领域自国家全面放开二孩政策后，新生儿出生率

提高，儿科市场出现明显回升，重点产品珂立苏上半年受新生儿出生

率回升影响表现突出，收入同比增长 16.7%；小儿氨基酸一季度销售

出现下滑，消化库存后业务逐步恢复，环比一季度增长 36%。专科业

务中肾科用药领域受厂区搬迁影响，上半年收入有所下滑，目前已经

恢复生产，处于市场恢复过程。 

问：公司重点产品 0 号未来的增长点在哪里？ 

答：公司近年针对 0 号等产品积极研究低价药政策执行问题，上

半年在 20 个省市完成提价。价格调整初期可能会对销量产生一定影

响，但我们将积极采取措施将影响尽可能降到最低。 

问：可否简单介绍鹤鸣、鹤舞、鹤立行动的主要内容？ 

答：近年来，华润双鹤发起的“鹤鸣行动”(医生教育)和“鹤舞行

动”(患者教育)成为业内知名度极高的品牌活动，以“鹤鸣行动”为医教

平台，加强面向基层医生的学术教育和品牌宣传，争取基层市场首诊

病人，开展面向患者健康教育的“鹤舞行动”，通过向基层患者及群众

宣传高血压防治知识及健康生活理念、免费为患者测量血压、发放健

康知识手册、回答各种高血压防治问题及健康咨询等活动，提高患者

对双鹤品牌的认知度。 

我国有 110 万村医，承担了全国 1/2 人口的基本医疗服务工作，

为帮助村医提高医疗专业知识，2015 年公司在鹤鸣、鹤舞行动的基础

上启动了“鹤立行动”，旨在搭建村医、患者、商务多功能平台，利用

互联网技术和新媒体平台，开展线上、线下宣传，协助村医、患者进
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行慢病防治，探索村医管理模式，通过村医管理慢病患者。 

问：公司输液产品发展情况如何？ 

答：公司以盈利为核心持续对输液产品结构进行调整转型，压缩

输液份额，上半年基础输液销售收入占主营业务收入的比重不足

30%；持续调整包材结构，主动控制塑瓶销售，塑瓶销量同比下降

30%；提高直软、817、BFS 等软包装产品销售比重以改善盈利，软包

装产品销售收入占基础输液总收入比重达 70%以上。 

公司加强输液成本控制，通过集中采购、节能降耗、工艺优化、

使用国产包材等措施，降低生产成本；通过减员增效，上半年基础输

液人均产值同比提高 13%，人员效率进一步提高；受塑料粒子、膜材、

组合盖等原材料价格下降影响，总成本同比下降 20%，输液毛利率同

比提升 3.19%。 

问：公司重点产品 BFS 市场准入情况？ 

答：公司积极推进 BFS 准入和销售，加大对 BFS 产品安全优势

的宣传力度，加强售后服务，扩大 BFS 影响力。上半年 BFS 写入首

部中国输液安全专家共识，准入省份增加至 5 个，销量同比增长超过

40%。 

问：公司产品研发进展情况如何？ 

答：公司上半年围绕战略领域开展产品线规划，建立起以产品发

展中心为主导的，多方参与的产品线规划机制；开拓产品获得途径，

上半年共达成 9 个产品合作意向，从国外引进的产品 DPP-IV 和

Definity 获得临床试验批件，未来产品线将不断丰富。 

问：华润赛科产品左乙拉西坦片在美国上市规划？ 
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答：华润赛科左乙拉西坦片 ANDA 获美国 FDA 批准，是压氏达

之后第二个打入美国制剂市场的产品，为公司的海外市场开拓带来积

极的影响。目前公司正在与国外代理商进行接洽，下一步将对产品销

售进行策划。 

问：请问公司未来在外延并购方面有何计划？对于 2015 年并购

的华润赛科以及双鹤利民将如何进行整合？ 

答：外延并购是业务增长的关键驱动力，公司围绕“1+1+6”领

域规划，以产品、技术获取为核心积极开展外延扩张，进一步优化、

补充丰富公司现有心脑血管、内分泌、儿科、肾科等领域的产品线，

还将重点关注精神/神经、麻醉镇痛、呼吸等领域的并购机会，与战略

领域内多家并购对象进行了接触、谈判。对于已并购的公司，在区域

市场资源共享、质量和 EHS 管理以及研发管理方面进行融合。 

三、行业及政策对公司的影响 

问：国家食药监总局继要求企业对药物临床试验数据自查、进行

仿制药一致性评价之后，近日要求药品生产企业开展药品生产工艺核

对工作，这些政策对公司有何影响？ 

答：近日，国家食药监总局正式对外发布了《关于开展药品生产

工艺核对工作的公告(征求意见稿)》，要求药品生产企业应对每个批准

上市药品的生产工艺开展自查，排除质量安全隐患。药品生产工艺核

对工作是监管部门对药品质量把关趋严的举措，是之前临床核查，一

致性评价政策的延续，这一系列的政策会驱动并加速质量低下药品的

消亡，促进医药行业的洗牌和集中度的提升。工艺核对和一致性评价

工作是高度关联的，一致性评价的药企本身也面临着待评价药品的生
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产工艺的评估和变更工作，可以将生产工艺核对工作纳入到一致性评

价的工作框架中来。本次出台工艺核对政策对于像华润双鹤这样经营

规范的企业相对影响不大。 

华润双鹤高度重视工艺核对和一致性评价工作，紧跟政策变化，

积极开展内部自检工作，评估可以开展一致性评价的在产和非在产品

种，与药监部门积极接洽，参与一致性评价方法的开发和标准确立，

按照国家发布的相关技术指导原则，以及质量一致性评价方法和标

准，开展相关工作，顺利推进公司确定的重点产品一致性评价及相关

研究工作。 

 

华润双鹤药业股份有限公司 

2016 年 8 月 17 日 


